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Inversiones

Ofrecido por fundcraft

fundcraft, la ‘fintech’ gerundense, acelera
su crecimiento tras captar docemillones

La empresa destinará la inversión a reforzar
su tecnología, competir por gestores de
fondos demayor tamaño y crecer en Europa

De izquierda a derecha, Christian
Senitz , COO, Julien DeMayer.
Co-Founder &CEO, yOlga Porro,
Co-Founder &CPOde fundcraft

fundcraft

f undcraft afronta una
nueva fase de expansión
después de cerrar una
ronda de inversión de 12
millones de euros, con la

que eleva a 40millones el capi-
tal captado desde su fundación.
La compañía empleará estos
recursos para acelerar un mo-
delo que ya considera validado,
ampliar su presencia enEuropa
yreforzarsucapacidadparatra-
bajar con gestores de mayor ta-
maño y estrategias de inversión
más complejas. Esta evolución
se refleja también en sus ingre-
sos recurrentes anuales (ARR),
que ya han entrado en el rango
de dos dígitos. “El capital que
levantamos no es para cambiar
la dirección de la compañía, re-

formularelmodelodenegocioni
encontrarunnuevosegmentode
mercado. Es para ir más rápido
y profundizar en el crecimiento
del modelo que ya nos está fun-
cionando”, explica Olga Porro,
CPOde fundcraft.
La inversión se distribuirá

principalmenteentremarketing
yventas,productoyoperaciones.
Lacompañía sehamarcadotres
prioridades: aumentar la pene-
tración entre sus actuales cate-
gorías de clientesmediante una
mayordigitalizaciónyautomati-
zación,avanzarhaciagestoresde
fondosdemayortamañoyentrar
enunatercerajurisdiccióneuro-
pea,quesesumaríaaLuxembur-
go yFrancia. La expansiónde la
compañíatambiénsehatraduci-
do en la contratación demás de
160 empleados en todaEuropa.

fundcraft trabaja actualmen-
te con dos grandes perfiles: por
una parte, presta servicio a ges-
tores de fondos alternativos de
private equity, venture capital
o fondos de fondos que buscan
una infraestructura integrada
para lanzar y administrar sus
vehículos; por otra, trabaja con
institucionesfinancierasyplata-
formasquefacilitana inversores
particulares y grandes patrimo-
nios el acceso a los mercados
privados mediante estructuras
comoELTIF, feeder fundso fon-
dos evergreen semilíquidos.
La aceleración llega después

de un primer semestre de 2026
en el que fundcraft incorporó
tantos clientes nuevos como
durante todo 2025. Olga Porro
atribuye este avance “a un cam-
bio en el mercado: los gestores

han dejado de debatir si deben
digitalizar sus operaciones de
back-office y han empezado a
ejecutar la transformacióndigi-
tal”, señala.
Lapresióndelosprocesosma-

nuales y la falta de estandariza-
ción ha contribuido a acelerar
este cambio. Al mismo tiempo,
cambiar de administrador ymi-
grar la información histórica de
los fondoshadejadodepercibir-
se como un riesgo en sí mismo.
Tambiénhaevolucionadoelper-
fil de cliente, y más de la mitad
de los incorporados durante la
primera mitad de 2026 fueron
gestores de activos de tamaño
medio con fondos y procesos ya
en funcionamiento. “Hace tres
o cuatro años, en cambio, pre-
dominaban losgestoresmáspe-
queños, que lanzaban suprimer
vehículo.” fundcrafthamigrado
yamásde150fondosdesdeotros
administradores.
En junio de 2026, su sociedad

gestoraobtuvounaautorización
AIFMindependientedelaAuto-
ritédesMarchésFinanciers; así,
Francia ha servido para definir
sumodelo de expansión. Desde
entonces, lacompañíaharecibi-
domandatospara lanzamientos
defondosfrancesesquesuperan
conjuntamente los 1.000 millo-
nesdeeurosentrecompromisos
y objetivos de suscripción. “En
fundcraft adaptamos a cada
mercado la capa regulatoria y
la relación con el cliente, pero
mantenemos comunes los da-
tos, la operativa y los principa-
lesflujosdetrabajo”.Otrofrente
será reforzar su presencia en el
segmento de clientes con estra-
tegiasdebuy-out, donde lacom-
plejidadoperativaesmayor,pero
donde estos fondos incorporan
apalancamiento, estructuras
societarias de varias capas y
mayores exigencias de repor-
ting. “Nada de esto es imposible
dehacermanualmente,perosale
caro, tiene un riesgo elevado de
erroresynoesescalable.Estees
exactamente el tipo de proble-
masqueresolvemosenfundcraft
de formadigital”, afirma laCPO.

“El capital permitirá
acelerar unmodelo
ya validado,
profundizar en los
clientes actuales
y competir por
gestores con
estructuras y
necesidades
operativasmás
exigentes”
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fundcraft
La inteligencia artificial entra
en la operativa de los fondos

La inteligencia artificial
tendrá un papel creciente
en el modelo de fundcraft,
que ya había apostado por la
automatización antes de la
expansión de la IA genera-
tiva. Actualmente la utiliza
para clasificar documenta-
ción, extraer datos, ordenar
correos, facilitarmigracio-
nes históricas y asistir a sus

equiposmediante un agente
conversacional propio. La
plataforma contienemás de
1,5millones de documen-
tos ymás de 200 tipologías
distintas. La automatiza-
ción permite clasificarlos y
dirigirlos al proceso corres-
pondiente sin una revisión
manual inicial. Además, la
compañía desarrolla agentes

capaces de ejecutar tareas
repetitivas, desde iniciar pro-
cesos hasta realizar cálculos
o generar documentos.

La intervención humana
semantiene allí donde exis-
ten obligaciones regulatorias,
decisiones de riesgo o situa-
ciones que requieren criterio
experto, como la validación
del NAV (valor del fondo, va-
lor por tipo de acción y valor
por inversor) o determinadas
decisiones relacionadas con
la prevención del blanqueo
de capitales.

“No somos una empresa
SaaS ni un proveedor de ser-
vicios tradicional”, resume
Olga Porro. Esta combina-
ción de tecnología, especia-
listas y licencias regulatorias
es, para fundcraft, una de
sus principales diferencias
frente a losmodelos tradi-
cionales.

En junio, la compañía
recibió un premio de The
Drawdown comomejor ad-
ministrador de fondos con
menos de 50.000millones de
dólares bajo gestión.


