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Ofrecido por fundcraft

Inversiones

fundcraft, la ‘fintech’ gerundense, acelera
su crecimiento tras captar doce millones

La empresa destinara la inversion a reforzar
su tecnologia, competir por gestores de
fondos de mayor tamano y crecer en Europa

undcraft afronta una

nueva fase de expansion

después de cerrar una

ronda de inversion de 12

millones de euros, con la
que eleva a 40 millones el capi-
tal captado desde su fundacion.
La compaiiia empleara estos
recursos para acelerar un mo-
delo que ya considera validado,
ampliar su presencia en Europa
yreforzar su capacidad paratra-
bajar con gestores de mayor ta-
mafio y estrategias de inversion
mas complejas. Esta evolucién
se refleja también en sus ingre-
sos recurrentes anuales (ARR),
que ya han entrado en el rango
de dos digitos. “El capital que
levantamos no es para cambiar
la direccion de la compaiiia, re-

formular el modelo de negocio ni
encontrar un nuevo segmento de
mercado. Es para ir mas rapido
y profundizar en el crecimiento
del modelo que ya nos esta fun-
cionando”, explica Olga Porro,
CPO de fundcraft.

La inversion se distribuira
principalmente entre marketing
yventas, productoy operaciones.
La compafiia se hamarcado tres
prioridades: aumentar la pene-
tracion entre sus actuales cate-
gorias de clientes mediante una
mayor digitalizacion y automati-
zacion, avanzar hacia gestores de
fondos de mayor tamafio y entrar
enunatercerajurisdiccion euro-
pea, que se sumaria a Luxembur-
goy Francia. La expansion de la
compania también se ha traduci-
do en la contrataciéon de mas de
160 empleados en toda Europa.

“El capital permitira
acelerar un modelo
ya validado,
profundizar enlos
clientes actuales

y competir por
gestores con
estructurasy
necesidades
operativas mas
exigentes”

fundcraft

De izquierda a derecha, Christian
Senitz, COQ, Julien De Mayer.

Co-Founder & CEQ, y Olga Porro,
Co-Founder & CPO de fundcraft

fundcraft trabaja actualmen-
te con dos grandes perfiles: por
una parte, presta servicio a ges-
tores de fondos alternativos de
private equity, venture capital
o fondos de fondos que buscan
una infraestructura integrada
para lanzar y administrar sus
vehiculos; por otra, trabaja con
instituciones financierasy plata-
formas que facilitan a inversores
particulares y grandes patrimo-
nios el acceso a los mercados
privados mediante estructuras
como ELTTF, feeder funds o fon-
dos evergreen semiliquidos.

La aceleracion llega después
de un primer semestre de 2026
en el que fundcraft incorporo
tantos clientes nuevos como
durante todo 2025. Olga Porro
atribuye este avance “a un cam-
bio en el mercado: los gestores

han dejado de debatir si deben
digitalizar sus operaciones de
back-office y han empezado a
ejecutar la transformacion digi-
tal”, sefala.

Lapresion delos procesos ma-
nuales y la falta de estandariza-
cién ha contribuido a acelerar
este cambio. Al mismo tiempo,
cambiar de administrador y mi-
grar la informacién histérica de
los fondos ha dejado de percibir-
se como un riesgo en si mismo.
También ha evolucionado el per-
fil de cliente, y mas de la mitad
de los incorporados durante la
primera mitad de 2026 fueron
gestores de activos de tamafio
medio con fondos y procesos ya
en funcionamiento. “Hace tres
o cuatro afios, en cambio, pre-
dominaban los gestores mas pe-
quefios, que lanzaban su primer
vehiculo.” fundcraft ha migrado
yamas de 150 fondos desde otros
administradores.

En junio de 2026, su sociedad
gestora obtuvo una autorizacion
ATIFM independiente de la Auto-
rité des Marchés Financiers; asi,
Francia ha servido para definir
su modelo de expansion. Desde
entonces, la compania harecibi-
do mandatos paralanzamientos
de fondos franceses que superan
conjuntamente los 1.000 millo-
nes de euros entre Compromisos
y objetivos de suscripcion. “En
fundcraft adaptamos a cada
mercado la capa regulatoria y
la relacién con el cliente, pero
mantenemos comunes los da-
tos, la operativa y los principa-
les flujos de trabajo”. Otro frente
sera reforzar su presencia en el
segmento de clientes con estra-
tegias de buy-out, donde la com-
plejidad operativa es mayor, pero
donde estos fondos incorporan
apalancamiento, estructuras
societarias de varias capas y
mayores exigencias de repor-
ting. “Nada de esto es imposible
de hacer manualmente, pero sale
caro, tiene un riesgo elevado de
erroresy no es escalable. Este es
exactamente el tipo de proble-
mas que resolvemos en fundcraft
de forma digital”, afirmala CPO.

La inteligencia artificial
tendra un papel creciente
en el modelo de fundcraft,
que ya habia apostado por la
automatizacion antes de la
expansion de la IA genera-
tiva. Actualmente la utiliza
para clasificar documenta-
cion, extraer datos, ordenar
correos, facilitar migracio-
nes historicas y asistir a sus

La inteligencia artificial entra
en la operativa de los fondos

equipos mediante un agente
conversacional propio. La
plataforma contiene mas de
1,5 millones de documen-
tos y mas de 200 tipologias
distintas. La automatiza-
cion permite clasificarlos y
dirigirlos al proceso corres-
pondiente sin una revision
manual inicial. Ademas, la
compaiiia desarrolla agentes

capaces de ejecutar tareas
repetitivas, desde iniciar pro-
cesos hasta realizar calculos
o generar documentos.

La intervencion humana
se mantiene alli donde exis-
ten obligaciones regulatorias,
decisiones de riesgo o situa-
ciones que requieren criterio
experto, como la validacion
del NAV (valor del fondo, va-
lor por tipo de acciéon y valor
por inversor) o determinadas
decisiones relacionadas con
la prevencion del blanqueo
de capitales.

“No somos una empresa
Saa$ ni un proveedor de ser-
vicios tradicional”, resume
Olga Porro. Esta combina-
cion de tecnologia, especia-
listas y licencias regulatorias
es, para fundcraft, una de
sus principales diferencias
frente a los modelos tradi-
cionales.

En junio, la compaiiia
recibié un premio de The
Drawdown como mejor ad-
ministrador de fondos con
menos de 50.000 millones de
dolares bajo gestion.
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